
Discapacitados podrán 
tener negocio propio

 Contar con un negocio propio que sea el sustento de la familia puede 
convertirse en el sueño frustrado de muchas personas, más aún si éstas 
cuentan con alguna discapacidad.
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¿Cómo analizar el 
riesgo crediticio?

* Economista y experto en microfinanzas

Es conveniente señalar que 
cuando se menciona la historia 

crediticia, ésta no sólo se circunscribe 
a la información de los créditos y a su 
comportamiento en el pago, sino también 
involucra la información de los pasivos.

El presidente del CONADIS Guillermo Vega con el presidente de 
Caja Trujillo, Raúl Valencia Medina.

 INNOVADOR PRODUCTO FINANCIERO DE LA CAJA TRUJILLO

Lorena Nima

Impulsar exportaciones
de Pyme propone ADEX

FOGAPI
califica
otra vez

ANTE LIMITACIONES EN MERCADOS INTERNACIONALES POR CRISIS FINANCIERA
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Un informe de la Gerencia de Es-
tudios Económicos de la Aso-
ciación de Exportadores (ADEX), 

revela que en el primer cuatrimestre del 
año dejaron de exportar un total  de 1,520 
empresas, de las cuales 1,110 eran mi-
croempresas.
Esta situación ha permitido que el presi-
dente de Pymeadex, Juan Pacheco Enci-
so, proponga una agenda de trabajo con 
el Viceministerio de Pyme del Ministe-
rio de la Producción, como una forma 
de coadyuvar al desarrollo del  sector 
que enfrenta problemas derivados de la 
crisis financiera internacional. El perjui-
cio viene por las medidas proteccionis-
tas tomadas por algunos países que son 
sus principales destinos, es el caso de 
Venezuela y Ecuador. 
Ese número es 18% más alto que en el 

mismo período del año anterior, sin em-
bargo, lo que  llama la atención es el alto 
número de microempresas que dejaron 
de exportar (1,110), seguido de las pe-
queñas (344), las grandes (43) y las me-
dianas (23).
Para el presidente de Pymeadex, ese 
es un tema muy importante en la 

agenda, que debe ser trabajado por el 
Viceministerio de las Pyme. El esfuer-
zo se orientará al hallazgo y apertura 
de nuevos mercados, para lo cual se 
deben fortalecer las agregadurías co-
merciales y las instituciones técnicas 
peruanas.
“Hemos identificado mercados para 
los cuales tenemos oferta, sin embargo 
no podemos ingresar a ellos por varios 
problemas. Por ejemplo, la Unión Eu-
ropea, aún considera como Novel Food 
a varios de nuestros productos natura-
les, por lo que no sólo se necesita el 
soporte técnico necesario para levantar 
las observaciones, sino un trabajo ex-
haustivo de las agregadurías comercia-
les a fin de que hagan uso de sus bue-
nos oficios y nos faciliten el ingreso”, 
afirma el empresario.


